
ALICE
Die zentrale Intelligenz für IT-Beschaffung, Lizenzen und Portfolios.

Schneller zur Verhandlungsreife, weniger Prüfaufwand, klarere Savings-Potenziale und 
Marktveränderungen früh im Blick.

Weniger Aufwand Schnellere Entscheidungen Konsistente Einsparung

Kernbotschaft

ALICE sorgt dafür, dass in der IT-Komplexität die richtigen Karten für 
belastbare Entscheidungen und Verhandlungen auf dem Tisch liegen.

kontakt@mybetterresearch.com |   meet-alice.de
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ALICE in 30 Sekunden
Who the f… is ALICE?

Wer ist ALICE?

Die spezialisierte KI für IT-Beschaffung, 
Lizenzen, Verträge und Portfolios.

Welches Ziel?

Vergabereife schneller herstellen, 
Experten entlasten und Vorgänge 
standardisieren.

Was erreicht ALICE?

ALICE schafft Struktur, beschleunigt Vorgänge 
und eröffnet Freiraum für Entscheidungen –
für echten unternehmerischen Mehrwert.

Ø Zeit bis Verhandlungsreife

< 30 Minuten
Durchschnittlicher Zeitaufwand vom 1. Angebot bis 
zur belastbaren Verhandlungssituation.

Durchlaufzeit

5x
An einem Tag das schaffen, wofür heute oft eine 
Woche nötig ist.

Savings

15 % on top
durchschnittliches Einsparungspontential
je Vorgang.

Automatisierung

77 %
Vorgänge laufen automatisiert oder nur
noch supervised.

Zusätzliche Effekte

• Bis zu 15 % zusätzliche Einsparung durch bessere Vorbereitung und klarere Hebel.

• Weniger Rückfragen, weniger Ping-Pong, weniger Medienbrüche.

• Mehr Konsistenz in Vorprüfung, Vergleich und Dokumentation.

Funktionen in einem Satz

ALICE macht Teams produktiver, ohne Qualität oder Kontrolltiefe zu 
verlieren – weil aus Expertenwissen ein skalierbarer Ablauf wird. ALICE
Workflows helfen dabei, echtes Shift Left zu etablieren.



Die Gründer hinter ALICE
Warum ALICE entstanden ist: aus echter Praxis in IT, Beschaffung, Prozessarbeit und Regulatorik.

Sören
Praxisnaher Brückenbauer zwischen User, Strategie, IT, Recht 
und Beschaffung.

• Unternehmerisch geprägt – mit echter Freude am Aufbau wirksamer Lösungen.

• IT-Erfahrung im internationalen OEM Automotive-Umfeld von 1st bis 3rd Level, 
ergänzt um ITSM und Prozessentwicklung, Compliance und Beschaffung.

• Studierte Wirtschaftsrecht mit Fokus auf IT, Recht und Regulatorik.

• Später Modernisierung von IT-Einkaufs- und Beschaffungsprozessen im 
Versicherungsumfeld.

Wann wurde es eigentlich zum neuen Normal, Im Berufsalltag immer weniger Zeit für 
das Wesentliche zu haben? Marktrecherche, Mentoring, Konzeption, Stakeholder-
Management – zu oft de-priorisiert aufgrund „Feuerlöschen“? 

Die Idee zu ALICE war geboren.

Armin
Pragmatischer Tech-Kopf und Full-Stack-Entwickler. Verwandelt 
Ideen und komplexe KI in ein funktionierendes Produkt.

• Tech-Liebe seit Tag 1 – programmiert, seit er 16 ist, und studiert aktuell im Master an 
der CAU Kiel mit tiefem Fokus auf Generative AI, Computer Vision, Reinforcement 
Learning und genetische Algorithmen.

• Der Motor hinter ALICE – als Full-Stack-Entwickler hat er die komplette App von 
Grund auf technisch konzipiert und zum Leben erweckt. Sein Code fließt noch immer 
ins Team Git Repository ein.

• Ideen-Veredler – setzt Konzepte nicht einfach nur stur um, sondern gibt dem Produkt 
durch eigene Optimierungen und kleine Easter Eggs eine ganz persönliche Note.

Warum haben wir ALICE gebaut? ALICE entstand nicht fernab der Praxis, sondern mitten in ihr – als Antwort auf steigende Komplexität, knappe Zeit und den Bedarf an 
echter Entlastung.

Armin baut ALICE nicht für die Galerie, sondern aus dem puren Antrieb, echte, 
greifbare Arbeitserfahrung zu sammeln und ein zukunftssicheres Projekt auf die Beine 
zu stellen, das in der Praxis wirklich funktioniert.



Für wen ist ALICE?
Vier Kernzielgruppen – ein gemeinsamer Hebel: bessere Vorbereitung und schnellere Entscheidungen.

IT-Einkauf

Angebote strukturieren, 
vergleichen und schneller in die 
Verhandlung gehen.

Lizenzmanagement / SAM

Lizenz- und Vertragslogik 
nachvollziehen, Risiken 
markieren, Optionen ableiten.

Vendor- & Contract-
Management

Potenziale, Unklarheiten und 
Nachverhandlungshebel klar 
sichtbar machen.

Fachbereiche & IT-Junior-
Rollen

Shift-Left und Vorarbeit
beschleunigen Prozesse und 
schaffen Expertenkapazität
genau dort, wo sie gebraucht
wird.

Wirkprinzip ALICE entlastet Experten im Tagesgeschäft und befähigt Nicht-Experten, mit deutlich besserer Vorarbeit in den Prozess einzusteigen.



Warum heute Zeit verloren geht
Der Engpass ist nicht Wissen – sondern die Zeit, es konsistent und gezielt anzuwenden.

Informationssilos

• Verträge, Lizenzen, Anbieterinfos und interne 
Vorgaben liegen verteilt vor.

• Wissen steckt in Dokumenten, Köpfen und E-
Mails statt in einem reproduzierbaren Ablauf.

Manuelle Vorarbeit

• Prüfen, vergleichen und priorisieren ist repetitiv 
und zeitintensiv.

• Experten werden zu Bottlenecks, obwohl viele 
Schritte standardisierbar sind.

Zu späte Klarheit

• Themenpunkte für Nachverhandlung werden oft 
erst spät sichtbar.

• Entscheidungen dauern, weil die Ausgangslage 
nicht sauber vorbereitet ist.

Folge Zu viel Expertenzeit fließt in Suchen, Sortieren und Prüfen – statt in strategische Entscheidung und echte Verhandlung.



IT Marktveränderungen

Erhalte Updates zu kommerziell 
relevanten IT-Lizenz-

Marktveränderungen inklusive 
Einwertung

Portfolio Modul

Keine Festlegung ohne 
Marktcheck: Alternativanbieter 

identifizieren

ALICE ersetzt keine Expertenentscheidung – sie macht sie schneller, fundierter und konsistenter.

Contracting Modul

Bewertung von Vertragsmustern
anhand von Ampelfarben, 

zusätzlich Ableitung kommerziell
juristischer

Handlungsmöglichkeiten

Was ALICE konkret macht



ALICE Zusatzfeatures

Wissensteilung

Kollaborative Wissensbasis für 
Teams und Abteilungen

Verhandlungsvorbereitung

Strategische Unterstützung für 
Verhandlungen

Routinen

automatisierte Updates zu 
definierten Sachverhalten

Vergleiche

Intelligente Analyse und 
Bewertung von Optionen

Workflow-Manager

Automatisierung von 
Prüfschritten mit definierten 

Kriterien und Regeln

Technik
Whitelabel Lösung und API 

Anbindung



Warum ALICE statt nur interner KI?
Standard-KI beantwortet Fragen. ALICE operationalisiert Fachlogik, Prozesse und Outcomes.

Interne KI allein

• Generisch trainierte Antworten und Text.

• Hilft punktuell, aber oft ohne stabile und reproduzierbare Prüflogik.

• Wenig Wiederverwendbarkeit über Teams und Fälle.

• Vergleich, Priorisierung und Workflows bleiben häufig manuell und abhängig von 
der Qualität des User-Prompting.

ALICE

+ Domänenspezifisch trainiert auf Beschaffung, Lizenzen, Verträge und Portfolios.

+ Nutzt reproduzierbare Fachlogik, kuratierte Quellen und Qualitätsbewertung.

+ Wissen, Prüfkriterien und –Logik sowie Ergebnisse wiederverwendbar. 

+ Kriterien, Priorisierungen und Workflows lassen sich individuell definieren, teil-
bis vollautomatisieren.  User Prompting und Admin-Vorgaben wirken gezielt.

+ Erkennt Aktualisierungsbedarf und ergänzt relevantes Wissen jederzeit.

+ Verbindet Marktupdate, Portfolio-Sicht und Verhandlungsvorbereitung.

+ keine Magie, keine Blackbox: LLM nur für Textausgabe.

USP Von Anforderungen zur Verhandlungsreife in Stunden statt Tagen. Spezialisierte KI statt generischer Textmaschine. Mehr Savings durch bessere Vorarbeit und Nachverhandlung.



Use Case 1: Angebot zur Verhandlungsreife – echte Expertenentlastung
Ein Use-Case mit Mehrwert in wenigen Sekunden.

1 Input

Angebote, Vertragsinfos, 
Leistungsbilder und 
Rahmenbedingungen werden 
gebündelt.

2 Analyse

ALICE arbeitet Key-Indikatoren, 
Unterschiede, Risiken und Potenziale 
heraus. 

3 Einwertung

Aus Angeboten werden belastbare 
Entscheidungsgrundlagen und 
Vertragsentwürfe.

4 Nachverhandlung

Themenpunkte werden identifiziert 
und mit Vorschlägen gezielt 
nachverhandelt.

Stakeholder-Stimme

ALICE half mir, aus komplexen Angeboten schnell die relevanten Key-Indikatioren herauszuarbeiten, Themen früh zu erkennen und belastbare Verhandlungsvorlagen abzuleiten. 
BattleCards und Lieferantenmodul machten Verhandlungsvorbereitung und Anlternativanbieterprüfung deutlich effizienter.
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Use Case 2: Workflow- & Beschaffungsautomatisierung

Wiederkehrende Prozesse modellieren und teilautomatisieren – mit Kontext, Regeln und Outcomes.

Workflows definieren

Unternehmensspezifische Workflows definieren
(z. B. Intake → Prüfung → Vergleich → Abschluss)

Kontext hinterlegen

Pro Schritt Kontext hinterlegen (Dokumente, 
Regeln, Zielzustände / Outcomes)

Kriterien prüfen

Prüfen, ob definierte Kriterien erreicht sind – inkl. 
Eskalationen / Übergaben

Standardisierung & Skalierung

Standardisierung & Nachvollziehbarkeit über Teams 
hinweg, Skalierung auf höhere Volumina

Wichtig: Die Prozesslogik kommt vom Unternehmen – ALICE ist der technische Enabler.



Implementierung: pragmatisches Vorgehen

1

Phase 1 – Quick Wins

Arbeitsalltag optimieren

1-2 konkrete Anwendungsfälle
auswählen

Kontexte & Prüfschritte definieren

Pilot in Einkauf/
Lizenzmanagement/Portfolio

2

Phase 2 – Standards & Skalierung

Shift Left Strategie

Wiederkehrende Prüfabläufe 
vereinheitlichen

Best Practices/Regeln hinterlegen

Nutzung auf Bedarfsträger ausrollen

3

Phase 3 – Workflows automatisieren

Vollautomatisierung

Beschaffungs-/Freigabeprozesse 
modellieren

Outcomes definieren und messen

Teilautomatisierung & 
Übergaben etablieren

Erst Produktivität im Alltag, dann Skalierung über Standards und Prozesse.
Bewährte Methodik für nachhaltigen Erfolg – von ersten Erfolgen zur Transformation.



ROI & Einsparung

Berechnungsformel

W: Wertbeitrag 200 Mio. €
betroffener Vertrags-/Lizenz-Spend oder Value Pool

×

A: Akzeptanzrate 30%
Anteil der Fälle, in denen die ALICE Suite eingesetzt wird

×

E: Einsparung 15%
Preis-/Konditionsverbesserung

×

R: Realisation 70%
Anteil an tatsächlicher Berücksichtigung in der Vertragslaufzeit

Ergebnis

Einsparung je Case auf 
Vertragslaufzeit

6,3 Mio. €

Angenommene 5-Jahres-Einsparung

10,5 Mio. €



Überblick & nächster Schritt

Potentiale in Ihrem Haus:

Wertbeitrag = Volumen × Savings-Hebel × Realisierungsgrad

Ø Zeitersparnis bis Verhandlungsreife 20 PT

Automatisierte / supervised Vorgänge bis zu 80 %

Zusätzliche Einsparung bis zu 15 %

Mögliche Einsparung p.a. >= 2 Mio €

Nächster Schritt

Rufen Sie Informationen ab, wie ALICE ihre Beschaffung
konkret beschleunigen kann:

Video-Demo Unsere TIERs

Registrieren für Free-Tier und loslegen

kontakt@mybetterresearch.com

meet-alice.de

Das ALICE Team freut sich auf Ihre Kontaktaufnahme.
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